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Abstract:

Small and middle enterprises in being transformed economies are considered as one of
basic factors of stabilization, that favours solving of economic and social problems. They are
a base of entrepreneurship activity and a source of innovations, they create differentiated
markets. Existence of small entrepreneurs is a prerequisite for contemporary market economy.
Contemporary global economy supposes cooperation of all firms with a target of decreasing
costs and risks, what is beneficial for firms themselves (small and large) and favours
increasing of their competitiveness.

Podnikatel'ska ¢innost’ a podnikatel’ st nevyhnutnymi atributmi trhovej ekonomiky
zalozenej na principoch slobodného podnikania opierajlicecho sa prevazne o sukromné
vlastnictvo, konkurenciu a ziskovli motivaciu. Podl'a zndmeho amerického ekonéma Josepha
Schumpetera (1883-1950) podnikatel' je ten, kto svojou prevazne inovac¢nou c¢innostou
uvadza trhova ekonomiku do dynamického pohybu, je inicidtorom ekonomického vyvoja
a vyuziva nové ekonomické prilezitosti s cielom ovplyviiovat’ trhovli rovnovédhu. Hoci vo
svojej teoretickej analyze J. Schumpeter vychddzal z Walrasovho modelu vSeobecnej
ekonomickej rovnovahy ako nevyhnutného na vysvetlenie zékladnych vztahov
v ekonomickom trhovom systéme, vycital mu Ze dany model rovnovahy je stacionarny.
Znamena to, ze kazdy podnik vyraba vzdy tie isté typy a mnozstva tovarov atym istym
sposobom kombinuje vyrobné faktory, ¢o sa v oblasti spotreby prejavuje nemennymi
preferenciami spotrebitelov. Takto sa cely systém vyvija len k ,,staciondrnemu stavu®, ktory
predpokladd len kvantitativny rast v ekonomike. Podla J. Schumpetera ja dolezité od rastu
odliSit’ wyvojy, ktory sa zacne len naruSenim staciondrnej rovnovahy pod vplyvom zmien —
inovacii. Zavadzanie inovacii do ekonomického systému uskutociiuje podnikatel’, preto
podnikanie a podnikatel’ nie su v staciondrnom stave, ale s typické len pre vyvoj. Zisk
nechépe ako odmenu za riziko, ale ako vysledok podnikatel'skej ¢innosti. Inovacia a zisk nie
st trvalé, stdle sa prejavuje tendencia kich zéaniku, hoci sa nepretrzite objavujii nové
podmienky na ich vznik.?
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K objektivnym predpokladom stimulujiicim podnikanie v trhovej ekonomike patri
otvorend ekonomika poskytujica rovnaki moznost’ vyuzivania podnikatel'skych prilezitosti,
pravne zaruky vlastnickych prav a dlhodobé stabilita inStituciondlneho ramca. Podnikanie
vystupuje ako objektivna ekonomicka vlastnost hospodarskych subjektov a predstavuje
osobnostnll charakteristiku jednotlivcov vich spradvani. Analyza podnikatel'skej Cinnosti
v krajindch s rozvinutou trhovou ekonomikou poukazuje na to, ze v podstate existujii dva
modely podnikania — k/asické a inovativne podnikanie.

Inovativne podnikanie spo€iva vo vytvoreni tzv. ,noviniek” — statkov (tovarov
a sluzieb), technolégii, novych metdd organizdcie vyroby a riadenia prostrednictvom vyuZitia
tradicnych faktorov vyroby (prace, pody, kapitalu) a ich novych kombinécii. Podnikatel,
ktory chce dlhodobo poOsobit’ na trhu, musi neustale prichadzat’ s novymi vyrobkami, ich
inovaciami, prinaSat’ vysSiu pridant hodnotu. Inovativny podnikatel musi brat’ do uvahy
akceleraciu tempa vedecko-technického pokroku, pod vplyvom ktorého nové napady
a vyrobky rychlo moréalne zaostavaji, ¢o si vyzaduje neustdlu orientaciu na uspokojenie
budtceho dopytu spotrebitela. Uzky kontakt so spotrebitelom je jednou zo zékladnych
podmienok uspesnej firmy, ktord méa potrebu v novatorstve a inovaciach. Medzi zakladné
faktory uspeSného posobenia podniku na trhu z pozicie technoldgii a vyrobnych metdd sa
povazuju: stimulovanie systému vyroby, dosiahnutie rovnovdhy medzi poziadavkami trhu
a vyrobou, efektivnost’ ndkladov a spol'ahlivost’ dodavatel'ov.

Mal¢ inovativne podniky, produkujice nové myslienky andpady, ktoré potom
transformuji na nové technolégie a nové vyrobky, zacali vznikat’ a rozvijat’ sa predovSetkym
v povojnovom obdobi. Typickym sa stalo také podnikanie az v 70 — 80 tych rokoch minulého
storodia, ked’ sa formovali nové vedné odvetvia.

V ekonomickej literature nie je jednotny nazor na vplyv velkosti podniku na jeho
schopnost’ inovovat. Taki vedci a ekondémovia, ako J. Schumpeter a J. Galbraith povazuju len
velké podniky za schopné uskutoctovat’ vedecké vyskumy a zavadzat novinky, pretoze
disponuju dlhodobymi finanénymi prostriedkami, ¢o im aj umoZznuje prienik na trhy s
novymi tovarmi. Podl'a J. Galbraitha pouzitie zlozitych technologii je mozné len so zva¢Senim
firiem. Tieto spolo¢nosti maji potrebu vo vdc¢Som mnozstve kapitdlu, a preto mozu
mobilizovat’ kvalifikovanych pracovnikov.* Privrzenci tejto koncepcie vyzdvihli tézu
o takzvanej ,,zavislosti“ inovacnej aktivity od velkosti firiem, to znamena zo zac¢iatku aktivita,
alebo mnoZstvo ro¢ne realizovanych noviniek so zvacSenim velkosti podniku monotonne
rastie, a potom zostava konStantnou vo velkych organizéciach. Existuje skupina ekondmov,
ktori sa stotoziuju s ideou, ze prave velké podniky zaporne vplyvaju na rozvoj vedy
a vyskumu, st vtejto oblasti menej efektivne. Ekonomovia predstavujiici tretiu skupinu
nazorov na tento problém povazuju za najoptimalnejsi variant ,,spolupracu‘ malych a vel'kych
podnikov, ktoré sa navzijom dopiiiajii. Podla nich na etape nahromadenia technickych
poznatkov prioritn tlohu maju zohrat’ malé podniky, a uz na etape odbytu a prieniku na trh
vstupuju do procesu velké podniky, ktoré ako uz bolo povedané maju vtomto plane
vyhodnejSiu poziciu. Malé astredné podniky podporuji rozvoj velkych podnikov
oslobodzujuc ich od malosériovej a zékazkovej vyroby. Kooperacnymi vizbami zefektiviiuju
ich ¢innost’, takze ich vzajomny vztah ma skor charakter spoluprace ako konkurencie.
Niektoré malé a stredné podniky sa tak v ramci partnerstva podiel'aju na spolo¢nom riesSeni
technickych problémov, spolocnom vyvoji a vyskume, vradmci franSizovych vztahov
vyuzivaju Spi¢kové technologie a podobne.

* GALBRAITH, J.: Ekonomiceskije teorii i celi obscestva. Moskva PROGRES, 1976.
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V poslednom obdobi prevldda nazor, ze v podmienkach globalnej ekonomiky ma
vyznam nie konfrontdcia malych a velkych podnikov, ale prave ich spolupraca, vzajomné
doplitanie a vzdjomna zavislost, hlavne pokial ide o odvetvia vysokych technologii, vedy
a vyskumu. Ako aj potvrdzuji svetové skusenosti, jedna z pri¢in uspesného rozvoja malého
a stredné¢ho podnikania vo vyspelych ekonomikach spociva v tom, ze velkovyroba sa nielen
nedava do protikladu s malou formou hospodarenia, ako to byvalo v centralne riadenych
ekonomikach, ale naopak zdoraznuje sa trend ich vzajomnej spoluprace. Skuto¢nost, ze vel'ké
monopolné spolo¢nosti nevytlacaji  malé firmy ztrhového priestoru, ale sa navzajom
dopliiaju, je charakteristicka pre vietky krajiny s rozvinutou sférou malého podnikania.
V Japonsku, napriklad uzke prepojenie velkych spolocnosti s malymi domécimi firmami
(priemyselny dualizmus — Sitauke) je vzorom kooperacie a spoluprace velkych spolo¢nosti
a malych firiem. Podstatnu cast' subdodavok velkym firmdm doddvaju samostatné malé
podniky, ktoré st hospodarsky ovladané odberateI'mi. Vysoka efektivnost’ tejto kooperacie sa
spolupodiel’a na dosahovanych vysledkoch japonskych firiem v oblasti inovécii a schopnosti
pruzne sa prispdsobovat’ zmenam na medzinarodnych trhoch.’

Vysoka miera efektivnosti tohto ekonomického modelu je vSak dosiahnutelnd len
v pripade, ked’ na vSetkych zakladnych trhoch statkov a sluzieb, vratane regiondlnej tirovne,
expanzia velkych vyrobcov bude akoby vyvazena nevyhnutnym poctom malych a strednych
podnikatelov, pretoze prave oni v rozhodujucej miere zabezpecuju formovanie a udrzanie
trhu ako konkurenéného prostredia slobodného podnikania, stoja vceste tendenciam
monopolizacii trhov a pomahaji pri rieSeni socidlnych problémov v ekonomike.

Globalizécia si vyzaduje spolupracu firiem predovSetkym kvoli znizovaniu nakladov
a rizik. Dynamizacia investicii a inovacii v transformujucich sa ekonomikach v podstate nie je
moznd bez vzajomnej spoluprace medzi roznymi firmami podnikatel'skych subjektov. Taka
kooperacia prindsa vyhody nielen velkym firmam, ale aj malym a strednym podnikom pred
ktorymi sa otvaraji nové trhy a rozSiruje sa distribucné siet. Podniky vstupuji do réznych
foriem spoluprace na zaklade zmlav, vyuZzivania licencii, strategickych aliancii a stavaji sa
konkuren¢ne schopnymi asilnymi vd’aka tejto kooperacii. Efektivny model organizacie
vyroby existuje len v konkuren¢nom prostredi aje vsucasnej globalnej ekonomike
orientovany na rozvoj kooperaénych vztahov medzi podnikmi. Velké podniky su
konkurencieschopnejsie, ked’ sa okolo nich formuje efektivny systém dodavatel'ov z malych
a strednych spolocnosti — vyrobnych, inovativnych, servisnych, podnikov poskytujucich
pravne a poradenské sluzby. Tak sa moze formovat’ jednotny odvetvovy klaster.

Skutocny prelom v technoldégidach, nové néapady, objavy, vyndlezy podporuju
hospodarsky rast. Podl'a mnohych odhadov a predpokladov, bez uskuto¢nenia radikalnych
zmien Vv tejto oblasti dvojnasobné zvysenie investicii do vyrobnych zdrojov zvysi realny
dochodok len 0 0,5 — 1 % ro¢ne. Naopak investicie do vedy, vyskumu a technologii umoznia
vznik novych trhov, pracovnych miest a novych moznosti. Vydavky na vedu a vyskum — to
je prvy krok celkovej stratégie rozvoja ekonomiky, kde by prave §tat mal podporovat’ rozvoj
technickych vedomosti a novej techniky, kladuc osobitny doraz prave na malé podniky, ktoré
mozu byt najpokrokovej$imi v technologickom plane, no trovenn technického zariadenia
maju pritom Casto nie na vel'mi vysokej trovni.

V sucasnosti podiel inovacii narastd a nejde len o ndhodnti vynaliezavost’, ale o trvali
inovacnu cinnost; spojenu s vyskumom, ktora sa stava sucastou celkovej kultiry podnikania.
Inovacny rozvoj sa rozSiruje na vsetky podnikové aktivity v oblasti vyroby aj sluzieb a

> SIBL, D. a kol.: Velkd ekonomickd encyklopédia. Bratislava SPRINT 2002, s. 683.
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inovacia ktorejkol'vek internej alebo externej podnikovej aktivity moZe ovplyvnit
konkuren¢ni vyhodu podniku. V globalnej ekonomike konkurenénd vyhoda uz nie je
determinovana velkostou krajiny, bohatymi prirodnymi zdrojmi alebo silou finanéného
kapitalu, ale skor troviiou kvalitného vzdelania a objemom spolo¢nostou nahromadenych
poznatkov.

Konkurencieschopnost’ slovenskej ekonomiky si vyzaduje vytvorenie narodného
inovacného programu, ktory by mohol vytvorit’ zéklad budiceho rozvoja vyskumu a vyvoja.
Inovativne a znalostné firmy produkujii vyrobky s vysokou pridanou hodnotou. Slovenska
republika sa usiluje okrem vzdelanostnej stratégie obnovit' vlastni inovac¢ni politiku, ¢o
potvrdzuje aj prijatie ,Jnovacnej stratégie pre SR na roky 2007 — 2013* , ktora je v stlade
s poziadavkami Eur6pskej komisie na tato problematiku, pri si¢asnom zohl'adneni domacich
Specifik. Ciel'om stratégie bude podporit’ zdujem o inova¢né podnikanie v krajine, najmé vo
vztahu k uvadzaniu vysledkov vyskumu a vyvoja do komeréného vyuzitia, t. j. na trh.
Predpoklada sa, Ze realizaciou zédkona o inovacidch v praxi dojde k vyraznému zvySeniu
urovne inovacného podnikania a narastu inovacii, a nasledne k zvySeniu konkurenénej
schopnosti ekonomiky.

Pozornost’ v oblasti malého a stredného podnikania v Slovenskej republike na obdobie
nasledujtcich siedmich rokov bude zamerané na:

1. legislativne aspekty — analyza potrieb a moZnosti d’alSieho znizovania odvodového
zat'azenia v SR, vytvorenie jednotného kontaktného miesta (one stop Office) na vybavenie
vSetkych ndlezitosti pre zainajuceho podnikatela, zabezpecenie dostupnosti
poradenskych sluzieb prostrednictvom podpornych programov financovanych zo Statneho
rozpoctu a pod.;

2. aspekty pristupu ku kapitilu a podpornym programom — zlepSenie v oblasti uverov pre
mikropodnikatel'ov a za¢inajicich podnikatel'ov, ponuky dlhodobého kapitalu, pristupu
stkromného sektora k rizikovému kapitalu a pod.;

3. aspekty vzdeldvania a informovanosti — vybudovanie sluzieb eGovernmentu vo vsetkych
oblastiach, kde dochadza k interakcii S$tatnej spravy asamospravy s podnikatelmi,
zintenzivnenie informacnej kampane o vyzname -elektronického obchodu pre malé
a stredné podniky pri zvySovani odbytu svojich produktov arozSirovani exportu na
zahrani¢nych trhoch, zvySovanie kvalifikacie a pod.

Meritkom zlepSenia pozicie malych a strednych podnikov v oblasti zahrani¢ného
obchodu bude ich podiel na celkovom exporte Slovenskej republiky, pocet exportujucich
MSP, ako aj podiel exportu na obrate samotnych malych a strednych podnikov.

Federalna agentira vedy ainovacii Ruskej federacie je dnes tiez zamerana na
realizaciu komplexného pristupu k formovaniu narodného inova¢ného systému. V poslednych
rokoch sa uz vytvorili zdkladné elementy inovativnej infrastruktury: technoparky, inovacno-
technologické centrd, centra transferu technologii a pod. Osobitost’ inovacno-technologickych
centier (ITC) spociva v tom, Ze st Struktiirou podpory uz sformovanych inovativnych firiem,
ktoré presli cez najtazsiu etapu stanovenia podnikania, zatial' ¢o technoparky by mali plnit’
ulohu inkubovania malych firiem. Cielom ITC je zabezpecCovanie stabilnejSich vztahov
malého biznisu s priemyslom, preto sa spravidla vytvéarajo pri podnikoch a vedecko -
technickych komplexoch. Vd’aka Federalnej agentire vedy a inovacii v poslednom obdobi
boli vytvorené elementy konsaltingovej infraStruktury, na ktorti sa vztahuju aj centra
transferu technolégii (CTT), informacno-analytické centra a koucing-centrd. V ramci rozvoja
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sieti CTT bolo sformovanych pat centier transferu technolégii so zahrani¢nou ucastou:
rusko-franctizske a rusko-nemecké centrd, a taktiez jedno s ucastou mad’arskych partnerov
v oblasti nanotechnoldgii. DalSou formou podpory inovativnej ¢innosti v Rusku je vytvorenie
10 narodnych informac¢no-analytickych centier (NIAC) v $pickovych smeroch vedy na
monitorovanie svetového a ruského vedecko-technického potencialu.

Malé inovativne podnikanie vo vedecko-technickej sfére je najdynamickejSim
sektorom inovativnej ekonomiky, schopnym operativne reagovat’ na potreby trhu vysoko
technologickej produkcie. Ako vSade vo svete, etapa stanovenia a zaciato¢ného rozvoja
malych vysoko technologickych organizacii sa moze efektivne realizovat’ len prostrednictvom
Statnej podpory, preto sa aj RF vyuziva mechanizmus podpory malych inovativnych firiem
pomocou Fondu pomoci rozvoja malych foriem podnikov vo vedecko-technickej sfére.

Tranzitivne ekonomiky sa viac ako vyspelé ekonomiky nachadzaju pod vplyvom
stiCasnej globalizacie ekonomickych aktivit, ktoré maju dopad aj na malé a stredné podniky.
Produktivita a konkurencieschopnost’ ekonomickych subjektov, ¢i uz ide o firmy, regiony
alebo Staty zavisia dnes od ich schopnosti vytvarat’, spracovat’ a efektivne pouzit’ informacie.

Prispevok vzikol za podpory grantovej agentiry VEGA reg. ¢. projektu 1/4565/07
Zabezpecenie konkurencnej schopnosti malych a strednych podnikov v SR v podmienkach
ekonomickej globalizicia.
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